FIC00000000000000

WP AR B AT BLE B R
Governo da Regiao Administrativa Especial de Macau
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Fundo das Industrias Culturais

Programa Especifico de Apoio Financeiro para Formacao da Marca do Turismo Cultural do Ano de 2020
Boletim de Candidatura
Opcéao de candidatura (escolha Unica):
[] Apenas desenvolver servicos de experiéncia e realizar actividades promocionais
[1 Desenvolver servigos de experiéncia, realizar actividades promocionais e explorar produtos turisticos
Designacao do projecto:

1. Informac0es bésicas da empresa candidata

1.1 Designacdo da empresa

1.2 N.° do registo comercial (Se aplicavel)

1.3 Endereco de email

1.4 N.° de telefone da empresa

1.5 Endereco da pagina electronica

1.6 Nome da Caixa Postal Electrénica
Segura — SEPBox (se aplicével)

1.7 Endereco de correspondéncia

2. Projecto candidato
2.1 Analise do mercado

Publico-alvo:

(Descreva brevemente a concorréncia e a tendéncia de desenvolvimento do sector em que se fornecem os servigos de
experiéncia e actividades / produtos, a faixa etaria e as caracteristicas do publico-alvo, devendo especificar no plano
detalhado do projecto.)

Rubrica do representante da empresa:
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2.2 Apresentacdo sobre o conceito de design e o conteudo de actividades

(Descreva brevemente o conceito de design do projecto, bem como o tema e posicionamento do contedo de actividades.
Como iréd usar elementos culturais e criativos para realizar projectos culturais e criativos relativos ao Patrimoénio Mundial
de Macau, as construcfes antigas e novas, a cultura gastronémica, aos monumentos histéricos em bairros comunitarios,
a criatividade cultural dos bairros comunitarios, ao turismo focado em paisagens, aos eventos desportivos, aos costumes
festivos, entre outros elementos turisticos? Incluindo contetido exibido e interagido, expectaculos ou planeamento de
rotas por servigos de experiéncia a ser desenvolvidos. Qual é a forma de apresentacdo? Como introduzir as formas de
animacao, tecnologia digital, multimidia, jogos interactivos ou exposi¢des culturais e apresentar na forma de narracéo de
historias? As informacdes das séries de actividades previstas, nomeadamente, tema, forma, programa, hora e local
estimados, bem como a ligagdo com o objecto do apoio em destaque. A forma de fazer vivenciar a cultura criativa, de
promover o turismo dos bairros comunitarios, de participar pelos turistas, devendo especificar no plano detalhado do
projecto e anexar a descricao grafica ou a descri¢cao em video do conceito de experiéncia, bem como, a apresentacao
detalhada das séries de actividades. Se incluir o desenvolvimento de produtos de turismo cultural, é necesséario
descrever ainda as espécies, o conceito de design, 0os modelos, a aparéncia e fungbes do produto, devendo anexar a lista
de produtos e desenhos de design.)

Rubrica do representante da empresa:
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2.3 Estratégias de desenvolvimento e producéo

(Descreva brevemente a forma do projecto realizar a experiéncia de servico, actividades, design e planeamento de
produtos, tais como o desenvolvimento de programas de software relacionados, planos de confeccdo de produtos,
incluindo quantidade e custo de producéo, apresentacdo de fabricantes préprios ou cooperativos, unidades cooperativas
e fornecedores, organizacdo de trabalho com unidades de cooperagéo, desenvolvimento da marca etc.. Como asseguraer
no projecto a excelente qualidade de servigos de experiéncias, actividades ou produtos? Deve especificar no plano
detalhado do projecto.)

Rubrica do representante da empresa:




FIC00000000000000

2.4 Estratégias e solucdes de a promocéao e divulgacao

Descreva brevemente na tabela abaixa os métodos promocionais usados, incluindo mas nao exclusivamente, publicidade,
producédo de material promocional, apresentacdo de website tematico, realizacéo de actividades promocionais, incluindo
0 numero e forma das actividades como conferéncias de imprensa e Flash mob, divulgacdo conjunta com os sectores
profissionais, tais como empresas da criatividade cultural ou parceiros de turismo. A forma concreta do projecto para
divulgar e promover produtos de turismo cultural, servicos de experiéncia e uma série de actividades, incentivando a
promogdo de projectos por meio de novas midias, para que mais pessoas conhecam o andamento do projecto. A forma
de atrair clientes para comprar e experimentar. Deve especificar no plano detalhado do projecto.

Quantidade/ vezes /
sessoes / frequéncia

Método promocional Descrigédo

Rubrica do representante da empresa:
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Método promocional

Quantidade/ vezes /
sessOes / frequéncia

Descrigdo

Rubrica do representante da empresa:
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2.5 Plano de vendas

Previsao de vias de vendas:

(Descreva brevemente o plano de vendas de servicos da experiéncia, actividades ou produtos do projecto, a apresentacao
e cobrancas de servicos diferentes, o contetido especifico como o modelo de lucro dos servicos de experiéncia e séries
de actividades, organizacao de layout, canais de vendas, precos, locais para pontos de experiéncia e duragdo por cada
experiéncia, nimero de sessdes, numero de pessoas, organizagdo de exibi¢des; o modelo de lucro da realizagdo de
actividades, a apresentacdo de organizacao, vezes, nimero de pessoas, locais e fluxo de pessoas ao redor sobre as séries
de actividades, bem como as estratégias de vendas adotadas; a apresentacdo sobre os canais de vendas de produtos
incluem, lojas proprias, pontos de venda de consignacdo, locais de actividades, redes de venda online, formas de
cooperacdo e percentagens de divisdo de lucros, etc.)

6 Rubrica do representante da empresa:
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2.6 As funcdes previstas do projecto para a promocao de turismo e economia comunitaria de Macau

(Explique concisamente como o projecto ird favorecer ao desenvolvimento sustentavel do sector turistico e da economia
comunitéaria de Macau, aumentar a atrac¢do da cidade de Macau, maximizar a diversidade de servicos de experiéncia,
actividades e produtos do turismo cultural, optimizar a experiéncia turistica e atribuir mais op¢des de consumo turistico
aos visitantes, por forma a impulsionar o turismo cultural nos bairros comunitérios e construir melhor a imagem da marca
do turismo cultural de Macau, em sintonia com o posicionamento de transformar Macau num centro mundial de turismo
e lazer, apoiando simultaneamente a revitalizacdo da economia turistica.)

2.7 Os objetivos de desenvolvimento a curto, médio e longo prazo da empresa candidata

(Descreva brevemente os objectivos de desenvolvimento a curto, médio e longo prazo da empresa e 0 respectivo
planeamento, as ligacBes entre o projecto candidato e os objectivos da empresa, e como criar uma marca cultural e
turistica através do projecto.)

7 Rubrica do representante da empresa:
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2.8 Conteudo do plano detalhado

Obijectivos e destaques do projecto:

Preencha os detalhes de planeamento especificos do projecto na tabela abaixo, combinados com metas quantitativas para
explicar como desenvolver, por meios criativos, 0s servi¢os de experiéncia, produtos e actividades com elementos da
criatividade cultural e do turismo de Macau e, como destacar, através do projecto, os elementos do turismo cultual de
Macau ou ajudar a promover a comunidade. Deve-se especificar no plano detalhado do projecto.

Produtos, actividades e
servigos especificos

Quantidade/ vezes /
sessOes / frequéncia

Descrigédo

Rubrica do representante da empresa:
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Contetdo

Quantidade/ vezes /

sessOes / frequéncia

Descri¢édo

Rubrica do representante da empresa:
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2.9 Periodos do projecto (24 meses)

Data de inicio
prevista: (Ano/més)

Periodos x
(De 6 Emog meses Andamento da execucéo dos trabalhos
2 formar " | (Enumera os principais trabalhos dos respectivos periodos e os resultados periddicos, devendo

automaticamente) especificar no plano detalhado do projecto.)
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2.10 Resumo do or¢camento (MOP)

Observacdo: E preciso acrescentar o orcamento financeiro a parte, sendo cada periodo composto por 6 meses; para cada

periodo, deverd enumerar os valores de receitas /despesas previstos dos itens

ao 12.° més; do 13.° ao 18.° més e do 19.° a0 24.° més), especificando as partes componentes, método de célculo,
fundamento de varias hipoteses e a sua especificacdo; para a parte de receitas, especifique nitidamente quais 0s pregos
as vendas de servicos de experiéncia, actividades e produtos, em relagdo as despesas, € proposto a apresentacdo de
cotagOes e demais informagdes de referéncia para a justificagdo da razoabilidade.

em cada periodo (do 1.° ao 6.° més; do 7.°

Receitas orcamentadas (receitas obtidas pela empresa candidata através da prestacéo de servicos, da realizagdo
de actividades e da venda de produtos)

Receita de venda

Receita de servicos prestados

Receita de publicidade / patrocinio

Qutras receitas

Valor total da receita orcamentada

Valores das despesas orcamentadas no &mbito de

apoio financeiro

Despesas em producdo e materiais de producao

Despesas em equipamentos

Renda de ponto de experiéncia / loja / local de actividades

Despesas de decoracdo de ponto de experiéncia / loja

Despesas de montagem

Despesas de divulgacéo e promocao

Despesas de transporte (classe econdémica)

Despesas de logistica (excluindo as taxas)

Despesas de registo de patentes/marcas

Despesas de auditoria/contabilidade

Valor total das despesas or¢camentadas no ambito de apoio financeiro

Despesas directamente relacionadas com o projecto mas fora do &mbito de
apoio financeiro (Investimento da empresa):

Despesas em recursos humanos, renda do escritério, despesas variaveis do
escritorio, alojamento, despesas administrativas etc.

Valor total das despesas orcamentadas

Lucros e perdas
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2.11 Situacdo de candidaturas ao apoio financeiro em outras entidades publicas da Administragdo de
Macau

A empresa ja apresentou candidatura ao apoio financeiro junto de outras entidades publicas da Administracéo sobre o
presente projecto? (em modalidades de empréstimo, verbas de apoio ou outra formas)
[]Sim (Indique a designagao da entidade pdblica) Nao[ |

Aempresa ird apresentar candidatura ao apoio financeiro junto de outras entidades publicas da Administracdo sobre o
presente projecto? (em modalidades de empréstimo, verbas de apoio ou outra formas)

|:| Sim (Indique a designacédo da entidade publica) Né&o |:|

3. Capacidade e experiéncia da empresa

3.1 Responsavel

Nome

Cargo

N.° de telefone

Endereco do email

3.2 Pessoa de contacto [ (Idem)

Nome

Cargo

N.° de telefone

Endereco do email

3.3 Apresentagdo dos membros da equipa

Nome

Funcéo

Especialidade/Experiéncia

(Deve anexar o curriculo)

Nome

Funcéo

Especialidade/Experiéncia

(Deve anexar o curriculo)
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3.3 Apresentacdo dos membros da equipa ( Continuacéo )

Nome

Funcéo

Especialidade/Experiéncia

(Deve anexar o curriculo)

Nome

Funcéo

Especialidade/Experiéncia

(Deve anexar o curriculo)

Nome

Funcéo

Especialidade/Experiéncia

(Deve anexar o curriculo)

Nome

Funcéo

Especialidade/Experiéncia

(Deve anexar o curriculo)

Nome

Funcéo

Especialidade/Experiéncia

(Deve anexar o curriculo)
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3.4 Apresentacdo sobre a empresa

(Explique concisamente a situacdo operacional da empresa, 0 conceito da equipa de execucdo, areas de servigos,
produtos/servigos fornecidos, apresentacdo da marca, vias de venda, situacdes dos clientes e experiéncia relevante, assim
como o nivel de gestdo e capacidade técnica da equipa e como irdo proporcionar condi¢fes de exceléncia para o

desenvolvimento do projecto, pode-se fazer a descri¢do numa folha adicional.)

14
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Anexo | - Lista de unidades de cooperacdo participantes no projecto (forneca declaracdo de
consentimento de cooperacao original para verificagéo)
A empresa candidata deve assinar a declaracdo de consentimento de cooperacdo, em seu préprio nome, com cada
empresa, instituicdo ou associacdes participantes. Caso a empresa candidata pretenda confiar outra instituicdo, como
representante, para tratar os documentos relevantes, deve especificar previamente na tabela abaixo.
Entrega da declaracdo
N.C Designacao da unidade Contetido de cooperagao de consentimento de
cooperacgio
[ISim
' [INé&o
(1 Sim
2 [ Néo
[1Sim
’ [1 Nao
(1 Sim
* [1 Nao
(1 Sim
° (1 Néo
[1Sim
’ [1 Nao
(1 Sim
! [1 Nao
[1Sim
° [1 Nao
(1 Sim
o (1 Néo
[1Sim
10 [1 Nao
(1 Sim
1 (1 Néo
(1 Sim
12 [ Néo
15
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Declaracao

1. Esta empresa declara que é veridico todo o contetdo e informagdes constantes do presente Boletim de
Candidatura, dos seus anexos ou demais documentos entregues. Qualquer alteracdo serd sujeita ao
consentimento prévio por escrito por parte do Fundo das Industrias Culturais (FIC).

2. Esta empresa confirma que leu, entende e concorda com o contetdo plasmado no Regulamento
Administrativo n.° 26/2013 (Fundo das Industrias Culturais), alterado pelo Regulamento Administrativo n.°
11/2019, no Despacho do Chefe do Executivo n.° 16/2018 (Regulamento da Concessao de Apoio Financeiro
pelo Fundo das Industrias Culturais), alterado pelo Despacho do Chefe do Executivo n.° 180/2019 e no
“Programa Especifico de Apoio Financeiro para Formacao da Marca do Turismo Cultural” do Ano de 2020,
confirmando que a presente candidatura fica vinculada aos respectivos termos.

3. Para determinar se o candidato possui qualificacdo adequada, a empresa concorda que o FIC possa, nos
termos da Lei n.° 8/2005 (Lei da Proteccdo de Dados Pessoais), adoptar quaisquer meios, incluindo a
interconexdo de dados, a fim de verificar os dados pessoais que entenda necessarios para efeitos de aprovacao
do projecto candidato e termos subsequentes nos procedimentos.

4. Esta empresa tomou conhecimento e concorda que, independentemente da decis@o de concessdo de apoio
financeiro do FIC, néo ir4 pedir a devolugdo dos documentos de candidatura e informacdes apresentadas.

5. Esta empresa tomou conhecimento e concorda que, desde que opte aceitar o apoio financeiro, seja qual for o
valor de apoio financeiro concedido pelo FIC, ird executar o respectivo projecto nos termos do disposto no
presente Boletim de Candidatura e de acordo com a dimens&o descrita no plano de projecto e no orcamento
financeiro apresentados.

6. Esta empresa tomou conhecimento e concorda que o FIC podera proporcionar sugestdes de revisdo sobre o
plano do projecto candidato.

7. Esta empresa tomou conhecimento de que pode apresentar reclamacéo nos termos do disposto no Cédigo do
Procedimento Administrativo.

Assinatura do empresario comercial, pessoa singular, ou dos representantes legais do empresario
comercial, pessoa colectiva (E favor de assinar em conformidade com o documento de identificac&o ¢
carimbar com o selo da empresa)
Para efeitos de aplicacdo dos termos do Despacho do Chefe do Executivo n.° 16/2018, alterado pelo Despacho
do Chefe do Executivo n.° 180/2019, Dconcordamos/lj nao concordamos que o FIC preste auxilio na
obtencdo de informacdes necessarias desta loja e desta empresa da criatividade cultural, junto da Direc¢do dos
Servicos de Justica e da Direcgédo dos Servigos de Finangas.
Nome:
1 |N.° do documento de identificacéo: Assinatura:
Data:
Nome:
2 N.° do documento de identificacdo: Assinatura:
Data:
Nome:
3 IN.° do documento de identificacdo: Assinatura:
Data:
Nome:
4 IN.° do documento de identificagdo: Assinatura:
Data:
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